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BORDEAUX

La Tournée de 
 France TUTELLE 2024

Les rencontres interprofessionnelles  
autour de la vulnérabilité   

INFOS PRATIQUES 

FORMATION

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

Appréhender et identifier la 
vulnérabilité d’un client  

xxxHôtel Renaissance
256 avenue de Pérouse 

13100 AIX-EN-PROVENCE

Espace de l’Ouest Lyonnais
6 rue Nicolas Sicard

69005 LYON

Vous êtes en situation de handicap ? 
Merci de nous contacter pour une meilleure 
prise en charge de votre handicap. 

Anticiper la vulnérabilité dans la relation 
commerciale 

Établir un référent vulnérabilité et 
construire les procédures internes 

Formaliser l’information et le conseil à la 
personne en maitrisant les spécificités 
inhérentes aux mesures de protections 
juridiques. 

Identifier les particularités dans la gestion 
des actifs mobiliers et immobiliers des 
personnes protégées. 

Durée : 1 jour (7h)

Prix : 350€ TTC  

Prérequis : aucun

Formation en inter  
et en présentiel

AUX CÔTÉS DES AIDANTS 
QUI PROTÈGENT

Modalités d’inscription : Remplir le formulaire  
sur la page dédiée à cet effet

Date et délais :

JE M’INSCRIS



FORMATION : La Tournée de France TUTELLE 2024

CONTENU (PROGRESSION PÉDAGOGIQUE)

MOYENS PÉDAGOGIQUES ET TECHNIQUES

DISPOSITIF DE SUIVI DE L’EXÉCUTION DE 
L’ÉVALUATION DES RÉSULTATS DE LA FORMATION

Feuilles de présence

Documents supports de 
formation projetés

Étude de cas concrets Exposés théoriques Mise à disposition en ligne de 
documents supports à la suite 

de la formation

Questions orales ou écrites (QCM)

Formulaires d’évaluation de la formation

ATELIER N°1

ATELIER N°4

ATELIER N°2

ATELIER N°5

ATELIER N°3

ATELIER N°6

Plénière d’ouverture

Conférence de clôture

La zone grise et détection des formes  
de vulnérabilité

La place de la famille dans la mesure de protection

Ateliers

L’immobilier et la vente d’un actif détenu par une 
personne vulnérable/Comment gérer, sécuriser la 
transaction ?

Quelles solution d’investissement à privilégier 
dans la gestion patrimoniale 
de la personne vulnérable

Besoins de formation des professionnels/ 
Se former à la vulnérabilité

L’anticipation de la vulnérabilité, vers un 
déploiement massif du mandat de protection 
future/Points de vigilances pour une anticipation 
réussie

Les relations bancaires dans l’environnement 
des régimes de protection

Devoir de conseils et responsabilité des 
professionnels face à l’accompagnement des 
personnes fragiles

> Les étapes clés de la vente d’un bien immobilier pour une personne sous 
protection. 
> Les mesures de sécurité à mettre en place pour éviter les fraudes et abus.
> La collaboration entre MJPM, notaires et agents immobiliers. 

> Les défis de l’identification et de la reconnaissance des vulnérabilités 
invisibles. 
> Les outils et méthodes pour une détection précoce et précise.
> Les implications éthiques et juridiques de la détection des vulnérabilités.

> Le rôle et les responsabilités des membres de la famille dans la 
mesure de protection.
> Les défis de la collaboration entre la famille et les professionnels  
de la protection.
>  Les solutions pour renforcer le soutien familial tout en respectant 
l’autonomie de la personne protégée.

> Les critères de choix des investissements adaptés aux personnes 
vulnérables.
> Les avantages et risques des différentes options d’investissement.
> La diversification du portefeuille pour une gestion patrimoniale 
prudente.

> Les avantages du mandat de protection future pour les personnes et 
leurs familles.
> Les conditions de mise en place et de validité juridique du mandat.
> Les précautions à prendre pour éviter les abus et garantir l’éthique.

> Les obligations légales et éthiques des professionnels envers les 
personnes vulnérables.
> Les meilleures pratiques pour un conseil avisé et adapté.
> La gestion des situations complexes et des conflits d’intérêts.

> Les domaines de formation essentiels pour les professionnels travaillant 
avec des personnes vulnérables.
> Les outils et méthodes de formation innovants. 
> L’importance de la sensibilisation aux questions éthiques et de respect 
des droits. 

> Les défis spécifiques des relations bancaires pour les personnes sous 
protection.
> Les meilleures pratiques pour la gestion des comptes et des placements.
> La résolution des conflits et des problèmes de communication avec les 
institutions financières. 


